
 

 

 

 

 

第１回 ●企業に必要な６の経営資源 

・起業に必要な基礎知識と起業と企業の世界 

・起業に必要な 6つの経営資源を確認しよう 

・ビジネスの設計図「マーケティングサマリー」の創り方 

第２回 ●コンセプトづくりアイデアを広げる方法！ 

・「販売方法」「販路経路」は可能性を広げておく 

・「競合調査」と「お客様の声」がマーケティングの最大ポイント 

・ビジネスは「問題解決」と「願望成就」から生まれる 

・ブレーンストーミングでアイデアラッシュ 

第３回 ●売れる仕組み創り、経営とマーケティング 

・独自のマーケティングでイケてるお店の事例 

・社長が考えるべき８つの要素とは？ 

・売るための仕組創り。マーケティング 12:基本 

・さらに儲けるためのアイデアブレーンストーミング 

第４回 ●商品やサービスを宣伝する方法 

・お客様が「ドン!」と集まった 3つの広告事例 

・様々な媒体別の広告の特性と使い方 

・商品やサービスを売るためのイベントとキャンペーン 

第５回 ●資金の準備と売上計画の創り方 

・価格の決め方と売上計画 

・イニシャルコストとランニングコストと損益分岐点の関係 

・起業に必要な３種類の資金調達法 

・起業家がしっておくべき、リスク回避の方法と法律 

・開業に向けての具体的なステップ 

 

◆起業前で事業計画の創り方を学びたい 

◆今までの経験を生かしたビジネスを考えたい 

◆すでに開業しているがより売上を上げたい 

◆すでに起業したけどビジネスプランを考え直したい 

◆経営の基本を学びたい ◆人脈を得たい・広げたい 

⇒あなたのやる気をかたちにしてみませんか！ 

★★★平成29年度【開催日時】★★★ 

①  ９月 ５日（火）１８：００～２１：００ 

②  ９月１２日（火）１８：００～２１：００ 

③  ９月１９日（火）１８：００～２１：００ 

④  ９月２５日（月）１８：００～２１：００ 

⑤ １０月 ６日（金）１８：００～２１：００ 

【講師紹介】 ㈱ベンチャーコンサルタント 

代表取締役  寺田
て ら だ

 勝
まさ

紀
とし

 氏 

1965年、大阪生まれ。  

デザイン事務所を経て、1991独立。 

(有)ヴェックスを設立 代表取締役。 

2006 年からドリームゲートアドバイザーとして参加し、２００件を超え

るお店創りの経験をもとに「流行るお店創り集団日本一」をビジョンに

活躍中。2009年㈱ベンチャーコンサルタント設立 代表取締役。 

実践に基づき体系化されたわかりやすい理論で、全国の商工会議

所・創業セミナー・大学の講義などで好評を得ている。 

【会  場】佐久商工会議所（佐久市中込2976-4） 

【受講料】５，０００円（申込用紙記入の上、持参願います） 

【定  員】30名（定員になり次第締め切ります。） 

【申込方法】下記申込み用紙に必要事項をご記入の上、 

      ※受講料を添えてお申込みください。 

<申込先> 佐久商工会議所（佐久市中込２９７６-４） 

          ＴＥＬ ６２-２５２０ ＦＡＸ ６４－２００８ 

佐久商工会議所 御中（FAX № ０２６７－６４－２００８） 

氏名：                    TEL                      FAX                  （男・女） 

住所： 

職業： 会社員・経営者・役員・自営業・専業主婦・学生・パート・アルバイト・その他（              ） 

業種・開業予定業種： 製造業・建設業・卸、小売業・サービス業・飲食業・その他（             ）・特になし 

※本申込書にご記入いただいた個人情報につきましては、本講座開催における本人確認、参加者申込書作成及び講習会に関する連絡の目的のみ使用致します。 

 

主催：佐久商工会議所 後援：臼田町商工会・佐久市望月商工会・浅科商工会 

◆◆【持参品のお願い】◆◆ 

☞ 筆記用具・電卓を持参願います 

 「夢を叶える・創業セミナー」 受講申込書  （◆以下ご記入の上、受講料を添えてお申込み願います。） 

【平成 29年度  伴走型小規模事業者支援推進事業 創業セミナー】 


